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Etudier dans les meilleures

RERA

RUEIL-MALMAISON Découvrez la Formation

conditions BTS CCST
pour une meilleure réussite BUS 144 (Conseil et Commercialisation
professionnelle, ARRET PLACE BESCHE de Solutions Techniques)

Le lycée Richelieu est considéré
comme I'un des MEILLEURS lycées
des Hauts-de-Seine!

BUS 467 OU 141
ARRET LYCEE DE RUEIL

Partenariats: 64 rue George Sand,

MalakofF-Humanis pour 13 92500, Rueil-Malmaison
recherche de stage. 0158 83 20 10

sensibilisation 3 I'entrepreneuriat
avec l'association
100 000 Entrepreneurs rueil.ac-versailles.fr/

http://www.lyc-richelieu-




Le meétier

« Les bons conseillers ne
manquent pas de clients.»

Disciplines enseignées:

Itinérant ou sédentaire, le

technico-commercial vend,
WILLIAM SHAKESPEARE Année1 | Année2 prospecte, identifie les besoins
des clients, propose des
Culture Générale 2H 2H solutions techniques sur mesure
ainsi que le montage financier
Anglais 3H 3H en vue d'une commande.
Il rencontre les clients et
Culture économique, s'assure de leur satisfaction
. _e.ae P 4H 4 H q
juridique et managériale pour une relation durable
Baccalauréat STI2D
Bac Pro lndustriel Bloc1: Conception et
" négociation de solutions 4 H 4H
Baccalaureat STMG technico-commerciales.
Bac pro tertiaire
Bloc 2: Management de
I'activité technico- 4H 4 H
commerciale
¢
Bloc 3: Développement
Capacités relationnelles Autonomie, sens du détail Connaissances techniques de CIientéle et de Ia 5 H 4 H
sens de I'écoute et arganisation et commerciales relation client
Bloc 4 : Mise en oeuvre de
. - I'expertise technico- 9H 6H
() (B ) J commerciale
= o 1 1 qualités
L LIt requises

e —
Esprit d'analyse, Challenge et 3 b
sens du service client et capacités de négaciation Plaquette réalisée par les étudiants de B




